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Sportiski aktivs
Marupes uznémejs —
veiksmigs uznémejs!

VALDES PRIEKSSEDETAJAS SLEJA

eseligs un sportiski aktivs dzivesveids ir pamats labai
s / passajutai un veiksmigai uznémeéjdarbibai. Regula-
ra sporto§ana tonizé organismu un nodrosina labu
izskatu, dod vairak energijas un spéj pasargat no slimibam.
Sports nostiprina veselibu, ja sporto regulari un ar individu-
ali pielagotu slodzi. Ilgstosu un regularu treninu rezultata
palielinas organisma darba spgjas, kuras lieti noder ikvienam
uznéméjam, veicot darba pienakumus.

Nodrosinot garigo veselibu, svarigi rupéties par sava
kermena fizisko veselibu, un otradi. Daudziem sports palidz
parvarét stresu un satraukumu, ka ari sagada pozitivas emo-
cijas.

Ikdiena, sézot pie darbagalda, tiek nodarbinatas tikai
smadzenes, bet kermenis visu laiku atrodas neérta, piespiedu
poza, un ar laiku rodas galvassapes, redzes problémas, savilk-
ti muskuli utt. Sportojot var ne tikai nostiprinat veselibu, bet
arl iegut labu passajutu un izskatu, veidojot slaidu, vingru
augumu. Nav svarigi, vai ta ir dejosana vai basketbols, galve-
nais bat fiziski aktivam!

Sports discipliné ikvienu. Ir jaiemacas saplanot un sadalit
savu laiku starp gimeni, uznémeéjdarbibu un sportu. Ikdiena
meérktiecigi un atri jatiek gala ar darba pienakumiem, lai tre-
nina varétu par tiem neuztraukties, bet sportot ar pilnu atde-
vi. Tiesi no sporta var macities disciplinét sevi ari biznesa.

Tapatkabiznesa,arisportojotsvarigiievérotspéles/sacensi-
bu noteikumus, pienemt lémumus un cienit citus dalibniekus/
biznesa partnerus. Noteikumi sporta nodro$ina godigu cinu
un visiem sportistiem vienadus apstaklus, bet ne vienmeér ta
notiek uznémeéjdarbibas vide, tatu mums ir, no ka macities, —
no sporta. Sporta sacensibas ir ievéroti visparéjie principi —
varda un uzskatu briviba, rezultatu salidzinajums, iespéja at-
kartot un parspét jau sasniegto rezultatu. Ari biznesa més
varam iedvesmoties no tiem, kuri sasniegusi vairak, un taja
pasa laika mums visiem ir iespéja klut vél labakiem un veik-
smigakiem.

Liels paldies visiem tiem uznémeéjiem, kuri bija ar mums
4. Latvijas Uznémeéju sporta spéleés!

Lai sportiski aktivs dzivesveids ir Jasu ikdiena!

Ar cienu
Evita Sondore
biedribas «Marupes uznéméji» valdes priekssédétaja

Uznéméji - veseliga un aktiva dzivesveida paraugs
Uznemeéju sporta spélés Marupes uznéméju komanda otro gadu péc kartas
ienem septito vietu starp gandriz pussimt organizacijam

unija pirma dekade tradi-

cionali noslédzas ar lielako

sporta pasikumu uznéme-
jiem un vinu darba kolekti-
viem. Abas lielakas uznémeéju
organizacijas — Latvijas Tirdz-
niecibas un rapniecibas kame-
ra (LTRK) un Latvijas Darba
devéju konfederacija (LDDK)
— jau ceturto gadu sporta spé-
Iés pulcéja teju pussimts uzné-
mumu un vairakus tikstosus
sportotaju ar gimeném un lidz-
jutéjiem. Otro gadu péc kartas
Uznéméju sporta spéles notika
Kuldigas novada, atputas bazé
«Lejastiezumi». Biedribas
«Marupes uznéméji» koman-
da, demonstréjot stabilitati,
otro gadu péc kartas ienéma
augsto 7. vietu Sogad 47. ko-
mandu konkurencé. Gadu ie-
prieks$ ari bijam septitie starp
49. komandam.

Jaatzist, ka atticksme pret
veselibu un sportiskam aktivi-
tatém iet roku roka ar izgliti-
bas un ar to saistito ienikumu
limeni. Marupes novads to tikai
apliecina. Savukart uzpéméji ir
tie, kuri, iespé&jams, kalpo par
paraugu paréjiem marupiesiem
fizisko aktivitaisu daudzuma.
Rudens—pavasara perioda uz-
némeéji un vinu gimenes locekli
sporto Mirupes sporta bazés,
savukart vasara fiziskas aktivita-
tes notiek brivdabas laukumos.
Volejbols, futbols, basketbols,
ritenbrauksana un skriesana ir
popularakas aktivitates, jo tajas
var piedalities abu dzimumu un
dazadu vecumu sportisti.

Sis vasaras pozitivais atkla-
jums ir sporta baze «JIP Mar-
upite» — biedribas dalibnieks
Ilmars Jasinskis un vina SIA
«Elgust» savulaik izstradato
kadras ieguves lauku paka-
peniski parveido par aktivas

atputas bazi. Sogad ir iekar-
tota peldvieta un pludmales
volejbola laukums, projekta ir
futbola u.c. sporta veidu infra-
struktara. Japiebilst, ka Ilmars
Jasinskis kopa ar Evitu Sondori,
biedribas valdes priekssedétaju,
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un Silvestru Savicki, biedribas
sporta dzives koordinatoru,
piedalijas novada sporta stra-
tégijas izstradé un ir parstavéti
domes oficialaja darba grupa,
kas uzrauga §is stratégijas ie-
viesanu.

Daliba ikgadéjas Uznémeéju
sporta spélés gan ir ki nosacita
méraukla sportisko aktivita-
$u intensitatei. Biedribas ko-
mandu veido ne tikai ikdiena
kopa sportojosie uznéméji, bet
ari tie biedribas uznémumos
stradajosie, kuri papildus ma-
rupiesu piedavatajam iespé&jam
sporto ari citviet. No aptuve-
ni 70 biedriba parstavétajiem
uznémumiem $ogad biedribas
krasas sporta spélés aizstavéja
ducis un komanda bija vairak
neka 30 sportistu un vel tikpat
lidzjutéju. Ka katru gadu, ari
$ogad visvairak dalibnicku bija
no «Termex». Japiebilst, ka ar

Biedriba «Marupes uznéméji». Komanda ir speks!

atsevisku komandu spélés pie-
dalijas biedribas loceklis SIA
«Bewe RIX» (28. vieta kopvér-
tégjuma) un bijusais biedribas
dalibnieks SIA «Wess» (38.
vieta). Bez biedribas «Maru-
pes uznéméji» spélés piedalijas

ari citas regionilo uznéméju
organizacijas — Ogres novada
uznéméju biedriba (17. vieta),
Rigas uzpémeéju biedriba (30.
vieta) un Zemgales uznéméji
(45. vieta).

Biedribas sponsori palidzéja
ne tikai nosegt dalibas maksu
spéles, bet ari tikt pie jauniem
«Nike» sporta térpiem un bied-
ribas  nometnes iekartojuma
spélu norises vieta «Lejastiezu-
mos». Tapéc liels paldies visiem
masu sponsoriem ne tikai par
finansialo ieguldijumu, bet ari
morilo atbalstu, kas noteikti
veicinds sportotdju un aktiva
dzivesveida piekritéju skaita
picaugumu. Uzpéméju bied-
ribai ir ne tikai gods, bet ari
piendkums radit pieméru gan
marupiesiem, gan visai Latvijai.
Jo tikai vesela miesd var majot
vesels gars, bet tas, ka zinams, ir
uzpéméjdarbibas pamats. B

4. Uznémeéju sporta
spéles faktos
= 10.-12. junijs, «Lejastiezu-
mi», Kuldigas nov.,
Rendas pag.
= 47 komandas
= ~2500 sportistu un lidzjutéju
= 24 sporta veidi (13 koman-
du un 11 individualie)
Plada kultdras un izklaides
programma
Intara Busula un «Abone-
menta orkestra» koncerts

Sporta spelu TOP 10

1. Latvijas dzelzcel$
2. Lattelecom
3. Liepajas papirs
4. AM Furnitara
5. Sonora
6. Mailigen
7. Marupes uznéméji
8. RTU

9. Bucher Ventspils
10. Rigas Bavserviss

«Marupes uznemeju»
panakumus kaldinaja

= Vairak neka 30 sportistu
komanda

= Piedalisanas VISOS sporta
veidos - gan komandu,
gan individualajos!

1. vieta ritenbrauksana -
Emilam Udrim

2. vieta florbola metienos -
lvaram Auninam

4. vieta tenisa jauktajas
dubultspélés - Evitai
Sondorei un Jurim Goveiko

6. vieta transportlidzek|a
vilksana

= Vismaz viena uzvara ko-
mandu sporta veidos (visas
komandu spéles notika péc
play-off principa): stritbola,
futbola un florbola

= Sponsori: Termex, Prolux,
Metala Studija, Kreiss, EDS,
Elgust
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Palidz augt Latvijas lauksaimniekiem

iecpadsmit gadus stradajis banka lauk-

saimniecibas nozaru finansésana un izpra-

tis §is nozares vajadzibas, Girts Vinters,
uzskatidams to par prespektivu niSu, pirms pie-
ciem gadiem dibinaja SIA «AgroCredit Latvija» —
vienu no Marupes Uznéméju biedribas jaunaka-
jiem biedriem.

«Redzgju jomu, kura bankas un citi finansétaji
nespéj pilnveértigi piedavit savus pakalpojumus,
tapéc musu pamatbutiba ir aizpildit o iztrakstoso
niu un sniegt lauksaimniekiem lidzeklus papil-
dus klasiskajam finanséjumam,» Girts paskaidro.

Finansé graudkopjus

Girts stasta: «Esam specializéts nebanku
jomas uznémums, kur§ izsniedz kreditus lauk-
saimniekiem, galvenokart graudkopjiem. Lai gan
lauksaimniekiem finanséjumu nodrosina ari ban-
kas un banku lizinga kompanijas, esam tadi vieni-
gie Latvija, jo sniedzam papildu finansgjumu, kas
nepiecie$ams apgrozamajiem lidzekliem. Més at-
skiramies no lielakas dalas nebanku finansétaju ar
to, ka piedavdjam kreditus salidzinosi zema riska
klientiem, lidz ar to musu piedavatas procentlik-
mes ir zemakas neka citiem nebanku finanséta-
jiem un nosacijumi tuvaki banku nosacijumiem.»

Kapéc izveléta tiesi graudkopibas nozare?
Girts paskaidro, ka Siem lauksaimniekiem ir
specifisks razosanas cikls. Atskiriba no citiem,
«klasiskajiem razotdjiem», kam kops produkta iz-
ejvielu iepirksanas lidz gatavam produktam paiet
ap trim meénesiem, graudkopjiem $is laiks, kad
tiek «iesaldéti» lidzekli, ir teju gads. Lai razotajs
spétu nopirkt seklu, méslojumu u.c. nepieciesamo
ar pécapmaksu, kreditétajs palidz ar apgrozama-
jiem lidzekliem. Finansétajam kreditu atmaksa
graudu uzpircéji péc tam, kad graudkopji nodod
produkciju. Laba sadarbiba ir izveidojusies ar
Siem partneriem, pieméram, ar vienu no Latvija
lielakajiem graudu tirdzniecibas uzpémumiem
SIA «Elagro Trade». Vairums klientu nak tiei

no graudu uzpircgjiem: tas ir vairakas Latvijas

TOP 20 saimniecibas, ari mazaki razotaji. «Tos,
kurus finanséjam, varam saukt par profesionaliem
lauksaimniekiem,» piebilst uznémuma vaditajs.
Nedaudz tiek finansétas ari citas lauksaimniecibas
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kie ipasnieki ir pa$maju uznémeji: kopa ar kom-
panjonu Jani Karklinu, kura juridiskas zinasanas
labi papildina Girta finan$u prasmes, abiem pieder
90% uzpémuma, bet atlikusie 10% pastarpinati —

i -

Fota'na «Agrocredity” i

«Esam specializéts nebanku jomas uzpnémums, kurs izsniedz kreditus lauksaimniekiem,» ar
uznémumu un savu komandu (no kreisas) - lidzipasnieku Kristapu Skoteli, projektu vaditaju
Daci Raciborsku un gramatvedi Sandu Bemberi - iepazistina Girts Vinters, SIA «AgroCredit

Latvia» valdes priekssédétajs.

nozares, kuram ir lidzigs razosanas cikls, piemé-
ram, darzenu audzétdji. «Tomeér pagaidim, kameér
piena un ari galas razo$ana nav stabilitates, esam
piesardzigi $o jomu finansésana. Nakotné, stabi-
lizgjoties situacijai $ajas nozarés, esam paredzgjusi
izstradat pakalpojumus un finansu risinajumus ari
tiem,» Girts atklaj.

Pasmaju kapitals
No kurienes tiek iegats finans€jums? Uznému-
ma vaditajs skaidro, ka «AgroCredit Latvia» liela-

Kristapam Skotelim. Ka paskaidro Girts, sakot
uznémeéjdarbibu, kreditésana izmantoti pasu
uzkratie lidzekli, bet gadu gaita, pieradot, ka §is
finanséjuma veids ir gana dro$s un ekonomiski
pamatots, izdevies piesaistit bankas finanséjumu,
ka ari investiciju fonda un vairaku privato aizde-
véju naudu. Uzpémums piedava ikvienam, kuram
ir brivi lidzekli un vélme nopelnit vairak, neka
piedava bankas depoziti, iegadaties «AgroCredit
Latvja» emitétas obligacijas (slégta emisija) ar fik-
sétu gada ienesiguma likmi — 7%.

Prieks palidzét

Girts atzist, ka nenozélo pirms pieciem gadiem
izdarito izvéli pamest banku jomu un dibinat uz-
némumu. «Sajos piecos gados esmu gandarits par
diviem sasniegumiem. Pirmais ir saistits ar uz-
némuma planoto izaugsmi, jo ir izdevies izpildit
sﬁkotnéji nospraustos plinus un tos pat parsniegt.
Sakuma bazijamies, ka izdosies piesaistit finansu
resursus kredité$anai, tapéc pirmie divi gadi bija
diezgan smagi, jo jaunam uznémumam pieradit
investoriem drosibu ir gana sarezgiti. Nakamie
gadi attistiba noritéja lécienveidigi, kad investo-
ri redzéja sasniegtos rezultatus, to, cik labi veic
norékinus lauksaimnieki un ka mums neveido-
jas nedrosie debitori, un ka muasu kreditportfela
kvalitate vidéjos raditdjos neatpaliek no tiem ra-
ditajiem, ko uzrada banku kreditportfeli,» Girts
atklaj uznémuma attistibas gaitu. Vins turpina, ka
otrais lielais gandarijuma bridis Sajos gados bijis
tad, kad, braucot pa Latvijas laukiem un sasto-
pot klientus, dzirdgjis, ka «AgroCredit Latvia»
palidzéjis atrisinat finansu problémas un sekméjis
saimniecibu izaugsmi.

Mazaka iegrime neka bankam

Paglaik graudkopju pieprasijums péc «AgroC-
redit Latvia» finanséjuma esot loti liels. «T'apéc
uznémuma tuvakajos planos ir turpinat $o sezo-
nas finanséjuma piedavasanu, méginot piesaistit
vairak kreditresursu. Augot uznémumam un ma-
zinoties finansu riska pakapei, lidzekli varétu klat
arvien létaki,» Girts iezimé tuvako divu gadu ie-
ceres. Ilgaka termina uznémums redz sevi ka no-
pietnu finansu partneri Latvijas lauksaimniekiem
ari citds nozarés, piedavajot tos finansu pakalpo-
jumus, kurus bankas objektivu iemeslu dé| nepie-
dava. «Bankas ir ka lieli kugi ar dzilu iegrimi un
nav tik fleksiblas un manevrétspéjigas ki mazaks
finanséanas uznémums,» paskaidro uznémuma
vaditijs. Lielajos izaugsmes planos ir ietverta ari
attistiba arpus Latvijas. ®

Kopa stradasana - ta nav nekada talka

ai gan jédziens «kopa stradasana» (co-
working — anglu val.) raisa asociacijas ar
talku, tomeér ar $o nodarbi tam nav neka-
da sakara. T3 ir jauna biznesa koncepcija un filo-
zofija, kas iemanto popularitati ne vien arvalstis,
bet ari pie mums, un tagad ari Marupes uznéméji
par sava biznesa majvietu var izvéléties «Turibas

Business HUB».

Foto-ng R.Minkevica arhiva

««Turibas Business HUB» ir vieta, kur satiekas
dazada méroga uznémumi: no jaunizveido-
tiem l1dz stabiliem uzpémumiem, kas meklé
értu un labi aprikotu biznesa atbalsta meha-
nismu,» Ralfs Minkevi¢s iepazistina.

«Co-working var raksturot ka vietu, kura ik-
viens — gan jaundibinats, gan tirga jau nostipri-
najies uznémums var iegit értu, pilniba aprikotu
darba vietu un iesp&ju ikdieni darboties radosa
vidé kopi ar citiem uz biznesu orientétiem pro-
fesionaliem un augt pasiem lidz ar savu biznesu,»
ideju skaidro Ralfs Minkeviés, viens no «Turibas
Business HUB» lidzautoriem un dibinatajiem.
Atskiriba no majas ofisa, kura stradat ir diezgan
neproduktivi un kur§ izolé no sabiedribas, sada
darba vide sniedz iespgju but sociali aktivam,

piedava mijiedarbibu ar citiem kopienas bied-
riem, papladina kontaktu loku un, kas nav maz-
svarigi, sniedz pozitivu efektu: lauj vismaz uz pusi
palielinat produktivitati un ienakumus.

Izaug no biznesa inkubatora

«Turibas Business HUB» ir jauna darbibas
koncepcija. Kops 2013. gada 230 m? plasajas tel-
pas darbojas biznesa augstskolas «Turiba» bizne-
sa inkubators, un no 2014. gada oktobra biznesa
inkubators ir atvérts ne tikai biznesa augstskolas
«Turiba» studentiem un absolventiem, bet ikvie-
nam, kurs vélas spert pirmos solus uznémeéjdarbi-
ba un istenot savu biznesa ideju. Sogad izlemts,
ka inkubators paries jauna liment: tiks veidota co-
working vide — «Turibas Business HUB».

«Esam orientéti uz uznémeéjdarbibas vidi, biz-
nesa kontaktu pasikumiem, seminariem un rado-
§am izpausmém gan studentiem, gan ari uznémeé-
jiem. «<HUB» ir vieta, kur satikties dazada méroga
uznémumiem, kas meklé értu un labi aprikotu
biznesa atbalsta mehanismu, kuru vada tas ope-
rators — « T'uribas Business HUB» komanda —, or-
ganizéjot kvalitativus biznesa kontaktu apmainas
pasakumus un nodroginot klientus ar masu resur-
siem. Savukart klienti var sev atrast spéjigus, zi-
nosus sadarbibas partnerus ari no studentu loka,»
ar koncepciju iepazistina R. Minkevics.

Der ikvienam

Vai sada kopa stradasana der ikvienam uz-
néméjam? «Es teiktu — ja, ikvienam, tomeér §is
pakalpojums piemérotaks ir mazajiem uznéme-
jiem vai iesacéjiem. Meés vairak orientéjamies uz
klasiskam uznémeéjdarbibas jomam un nozarém,
kuras apgist biznesa augstskola «T'uriba». Tomér
tas neizslédz iespéju, ka pie mums majvietu var
atrast ari citu nozaru specialisti. Domajams, ka

musu klients bis mazs vai vidéja limena individu-
ali (neliela komanda) nodarbinits uznéméjs, ka-
das nozares profesionalis. Sis klients aktivi strada
viena vai vairakas dazadas nozarés, mekléjot jau-
nus kontaktus izaugsmei,» skaidro idejas lidzau-
tors. Ving piebilst, ka pasaulé co-working telpas
sak stradat ne vien mazie uznéméji un komandas,
bet ari lielu uznémumu filidles, jo co-working vie-
tas ir loti izdevigs ofisa telpu variants.

Klientiem tiek piedavats par samaksu iegut
gan mainigu, gan fiksétu darba vietu, registrét
$eit savu juridisko adresi, piekluvi internetam un
citaim biznesa nepieciesamajam tehnologijam: ir
iesp&jams izmantot parrunu, sapul¢u un konfe-
rencu telpas, ka ari citus biznesa augstskolas «Tu-
riba» infrastruktaras objektus un pakalpojumus.

Ar tiem, kuriem vajadzigs inkubacijas at-
balsts, darbosies kads no mentoriem, kas sniegs
vienreizéju konsulticiju, vai ari varés vienoties
par ilgtermina sadarbibu. Sajﬁs telpas katru die-
nu notiks ari tiksanas ar dazadu uznémeéjdarbibas
jomu specialistiem, tadél R. Minkevi¢s paredz, ka
co-working pakalpojumam klienti pievienosies ar
tapéc, ka vélésies ne vien nepastarpinati dalities
pieredzg, bet ari papildinat savus biznesa kontak-
tus, jo «Business HUB» ir pieejama plasa kontak-
tu datubize.

Vin$ min dazus pozitivus piemérus, ki kopa
stradasanas vide palidzgjusi attistities biznesam.
Viens no klientiem, 3. kursa students, pusgada
laika ar mentoru un «Turibas Business HUB»
atbalstu izveidoja pilnvértigi darbojosos Zalaziju
un to aprikojuma uznémumu «Motiva Latvija».
Tapat veiksmigi istenoti projekti ir «BG noma,
Pasaules ¢empionats sntkera, portils bernudrosi-
ba.lv un citi.

Marupes uznéméji $aja kopiena vél nav par-

stavéti. Sobrid «Turibas Business HUB» iegulda

darbu sadarbibas partneru meklésani, uzrunijot
ari marupiesus.

Pasaulé jau 8000 darba vietu

Co-working darba vietu skaits pasaulé tur-
pina palielinaties, un pédéjo divu gadu laika to
skaits audzis par 46%, sasniedzot aptuveni 8000
s$adu darba vietu, kuras strada aptuveni pusmiljons
cilvéku, liecina jaunakie globalas aptaujas dati.

«Pasaules co-working pieredze un attistibas
tempi pierada, ka $adas kopa stradasanas vietas
Sobrid ir loti aktualas. Sis ir laiks, kad cilveki iz-
vérté savu darba stilu, daudzi iet prom no darba,
kas tiem nepatik, lai uzsaktu kaut ko savu, un tas
sekmé t.s. start-up kultiras uzplaukumu. Veca,
industriala biznesa modelim norietot, co-working
principi sniedz atbildes uz to, ki més skatamies
uz savu darbu turpmik — neatkarigak, paspietie-
kamak un kaisligak. Meés uznemamies atbildibu
pasi par sevi. Darot darbu komandai, vairojam zi-
nasanas, kontaktus, kolektivi dalam resursus indi-
vidualai izaugsmei,» R. Minkevics uzsver.

«Paredzu, ka §is pakalpojums ari Latvija attisti-
sies loti plasi, lidzigi ka pasaule. Masu prieksrociba
ir ta, ka esam biznesa augstskolas «Turiba» paspar-
né, kura vienmer seko jaunakajam un aktualakajam
uznéméjdarbibas tendencém, un masu resursi atlauj
nodroginat klientiem plasas biznesa attistibas iespé-
jas,» saka «Business HUB» idejas lidzautors. B

> Alternativa pedagogija
(M.MONTESSORI un
VALDORFA metodes);

ernu grupinas;

i um‘ir} udziga vide.
- e

Augsim kopa [idz pat sauleil 4

Pardaugava, Mezaiela 4a-55 |

Darba laiks no plkst. 7.00 lidz 19.00 |
info@spuke.lv, +371 29 838 511
www.spuke.lv

|
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DARZKOPIBAS PRECES:

« puku, darzenu un zaliena séklas;

« kadras substrati, augsne, mulca;

« dazadi podi un puku kastes;

o meéslosanas un kalko$anas lidzekli;
o segmateriali (geotekstils jeb zemenu pléve,
siltumnicu pléve, pretsalnu pléve)

citas darzkopibas preces.

Bussiet mili gaiditi misu veikala!

90\@j as olo'vzzam: S—

LATVIJA AUDZETI
STADI:

« vasaras pukes un ziemcietes;
« lapu un skuju kokaugi;

« auglu koki un ogulaji.

Marupe, Jelgavas celS 16 « talr.: 67149663 « http://www.s

BIEDRU PIEREDZE BIEDRU PIEREDZE

Uznemeju Vestis
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Ar savu odzinu atskirties no pelekas masas

gribi bat pamanams, tev ir jabut
(( atskirigam, ir jabut savai odzinai,
pretéja gadijuma meés visi basim pe-
leka masa. Més atskiramies ar to, ko daram, jo to
nedara neviena lielveikala,» par izvéléto celu —
$auro specializaciju saka krasu, siltinasanas un
apmetuma materialu tirgotaja un razotaja — SIA
«ColorTex» valdes loceklis Ivars Livdanskis.
Pirms sesiem gadiem, kad uzpémuma ipas-
nieki vaciesi izléma pamest So biznesu, Ivars ar
kolégiem noléma to parnemt (tolaik to sauca
«TexColor»). «Meés noticéjam, ka varam un ka
mums izdosies,» saka Ivars. Lai gan ipasnieki
mainijas, «ColorTex» saglabaja labas iestrades ar
piegadatajiem: uznémums ir vienigais oficialais
precu zimju «Tex-Color» (Vicija razoto krisu)
un «Quick-mix» (Polija razota dekorativa apme-
tuma, krasu, sauso maisijumu, flizu limju u.c. ap-
dares materialu) izplatitajs.

Lepni ar to, ko dara

Krasas un to tonéSana, siltinasanas materia-
li, dekorativie un krasainie apmetumi ir diezgan
Saura specializacija, ko izvéléjies uznémums. Pérn
tai piepulc&judi jaunu jomu, par kuru domajusi
jau tris gadus, — t.s. mozaikapmetuma razo§anu.
Ieprieks no polu razotaja «Quick-mix» vini iepir-
ka gatavu apmetumu, bet tad nolémusi, ka varétu
veidot pasi savu tonu paleti; ari poliem neesot bijis
iebildumu, ka ar vinu zimolu latviesi sak razosanu
atbilstosi visiem tehnologiskajiem parametriem.
Ivars lepojas, ka «tadas tonu gammas, ko més
sp&jam nodro8inat, nav nevienamy.

«Razojam $eit un pardodam tikai vietéja tirga.
To daram, lai saglabatu kvalitati un neiesaistitos
cenu karos. T's ir musu pasu izstradatas receptes,
tonu gammas, kuras uzglabajam ipasa datubaze,
lai tad, kad materials péc paris gadiem jaatjauno
vai japapildina, varam to atrast un atkartot»
Ivars paskaidro, radidams biezas klades, kuras var
atrast, ko katrs klients pasutinajis, un kuras ir uz-
krats jau pusotrs miljons recepsu. Ar «ColorTex»

peleka granita apmetumu rotajas Aizsardzibas
ministrija. Ari Rigas 1. gimnazijas zalé un Ma-
rupes sakumskola redzams «ColorTex» razotais
apmetums. Sobrid top bérnudarzs Ventspili, un
ari jaunais bérnudarzs Marupe, Rozu iela, térpsies
«ColorTex» apmetuma.

Botono «ColorTex» arhiva

Atrast risinajumu

Vai $ada Sauras specializacijas izvéle ir bijusi
pareiza? Ivars saka: «Masu gajiens tirgi ir viens
no sarezgitakajiem, jo més nepardodam tikai pro-
duktu, més palidzam cilvekiem atrast risindgjumu,

«Mes nepardodam tikai produktu, més palidzam cilvékiem atrast risinajumu,» ar sava uznému-
ma specifiku iepazistina Ivars Livdanskis, SIA «ColorTex» valdes loceklis. Att. kopa ar kolégém,
projektu vaditajam Olgu Salimgarejevu (no labas) un Evitu Vorpu.

Ivara kolége Olga Salimgarejeva piebilst, ka
Seit, atskiriba no lielveikaliem klients ne tikai
sapems kvalificétu darbinieku konsultaciju, bet
vinam ari iejauks nepiecie$amo krasu kaut vai
200 ml spainiti vai apmetumu 1 kg apjoma, lai
klients majas var «nopemt provi». «Lielajos cen-
tros klientam iedod tonu katalogu lai izvélas pats,
un ir japérk noteikts apjoms, kas vai nu paliks
pari, vai pietruks. Péc gada, diviem bus pazudusi
gan krasu numuri, gan spainitis. Pie mums klients
sanems individualu apkalposanu,» Olga skaidro.

ja nepieciesams. Tas, protams, prasa vairak darba
un laika, papildu energiju un parliecibu. Ja gribi
but pamanams biznesi, tev ir jabut atskirigam, ir
jabut savai odzinai, pretéja gadijuma meés visi ba-
sim peléeka masa. Nav citu variantu». Vin$ turpina,
sakot: «Krasu vai apmetumu var nopirkt daudzviet,
ari cenas butiski neatskiras, bet bieZi vien veikalos
lidzas krasam var nopirkt ari ¢ibas un &dienu, ta¢u
pardeveéjs nevar paskaidrot, dot padomu. Més savu
preci zinam no A lidz Z, esam uzkrajusi pieredzi
daudzu gadu garuma, esam visu pasi izméginajusi.

Apsézamies, iedzeram kafiju ar klientu, paruna-
jam; mums te nekad nav drazma ka lielveikala, ta-
péc varam pievérst uzmanibu katram. Saprotam,
ka katrs klients, kura vélmes esam apmierindjusi,
atvedis vel vismaz divus klientus. Sadu pieeju no-
verté klients, kur§ ir noguris no bezpersoniskas
attieksmes.»

Konkurenci: ka sprinteriem

Vai specializéts biznesa modelis ir spécigs ie-
rocis konkurences cina? Ivars atzist, ka konkuren-
ce buvmaterialu tirdznieciba ir loti spéciga, bet ta
nebiedé. «Biedé kas cits. Gribu konkurenci Lat-
vija salidzinat ar sportu. Visi nostajas aiz starta
linijas, lai skrietu 100 metrus. Visiem ir vienadi
nosacijumi, bet tos, kam pa celam iedod dopingu
vai palaiz trasé tikai pie finiSa linijas, nekad neap-
dzisi. Konkurenci vienmer var uztvert pozitivi, ja
vien visiem ir vienadi nosacijumi. Latvija diemzél
ta nav,» vin secina. Ja butu godiga konkurence,
labprat pienemtu darba vél kadus tris cilvékus, jo
pasiem sandkot stradat par 150%.

Veicinat piederibu

Kads ir skats uz nakotni? «Optimistisks!» Ivars
saka, tomér Centrilas bankas prognoze, samazi-
not IKP izaugsmi, dara bazigus, ari visi geopoli-
tiskie notikumi... «Misu nozare loti izjit krizi un
tas sekas. Svarigs ir ari Eiropas atbalsts, un jatam,
ka jau teju divus gadus ir apstdjusies ES naudas
ieplude buvnieciba,» Olga piebilst.

Ivars sarunas nobeigumi secina, ka nakotne
Latvija pieder nevis hiperuznémumiem, bet gan
vidgjiem un maziem uznéméjiem, individuala
biznesa veicgjiem. «Madonai ir sauklis: «Pilséta,
kura esi gaidits», bet, manuprat, daudziem valsti
nav sajutas, ka esi gaidits, tapéc ari daudzi pamet
masu zemi. Cilvékiem ir jabut sajatai, ka esi Lat-
vijai vajadzigs. S1 sajuta rodas no mazam lietim,
tipéc gan valsts mérogd, gan katram mums ir
jakultivé §i sajuta, nevis bezpersonisks megabiz-
ness,» Ivars uzskata.

Parnemt klienta galvassapes

audzu gadu garuma uzkrata kompeten-
ce, ka ari izpratne par biznesa vadibas
procesiem un tiem nepiecieSamajam
tehnologijam un risinajumiem, kas palidz uzne-
mumiem klat konkurétspéjigakiem un ekonomét
lidzeklus, — tie ir iemesli, kapéc klienti I'T kas ne-
reti sagada galvassapes, uzticét SIA «<EDAT».
Ta uzskata IT tehnologiju un risinajumu uz-
pnémuma SIA «EDAT>», kas darbojas jau sesus
gadus, dibinatdjs un ipasnieks Kristaps Bekeris.
Vins teic, ka visu savu apzinigo muzu ir bijis sais-
tits ar tehnologijam. Tapéc logisks licies lemums
2010. gada dibinat savu uzpémumu, kad IT uz-
némumi «Ermitazas risindjumi» notikusas par-
mainas: Ipasnieka un darbibas koncepcijas maina.

«Uznémuma konkurétspéju, vienalga, vai tas
batu liels vai mazs, nosaka tas, kadi un cik
ilgtspéjigi IT risinajumi ir izvéléti,» ir parlieci-
nats Kristaps Bekeris, SIA «<EDAT» dibinatajs
un ipasnieks.

«Saja uznémuma ne tikai biju uzkrajis ilgstosu —
vairak neka 10 gadu — pieredzi ka tehniskais spe-
cialists un servisa vaditajs, bet man bija ari daudzi
klienti, ar kuriem jau ilgstosi sadarbojos. Tapéc
sapratu: ir istais laiks sikt pasam savu biznesu.
Thas bija ari laiks, kad parcélos uz dzivi Marupé un
iesaistijos Uznéméju biedriba,» atceras Kristaps.

Akcents: administrésana

Lai gan uznémuma «<EDAT> darbojas vien tris
cilveki, tam ir labas iestrades ar citiem IT jomas
specialistiem. «Projektu darbiem uzturét lielaku
darbinieku §tatu nav finansiali izdevigi, tapéc sa-
darbojamies ar Siem partneriem, kas ir gadu gaita
parbauditi, labi specialisti, un, ja ar pau spékiem
nepietiek lieliku projektu isteno$ana pietrikst,
piesaistam vinus,» stasta Kristaps.

«EDAT> lielakais darba apjoms saistits ar
klientu IT infrastruktaras apkalposanu. Kristaps
paskaidro: «T4 ir IT sistému parvaldiba, darbs-
taciju un serveru uzturé$ana 24 stundas diennakti
septinas dienas nedéla, tapat ari palidzam daza-
du IT projektu realizacija (pieméram, serveru

nomaina, sistému migrésana), sadarbojamies ar
programmeétijiem u.tml.» «<EDAT» esot pat vilcis
kabelus Gaismas pils tehniskajai ékai. Uznémums
fokuséjas uz darbu ar «Microsoft» risindjumiem,
bet ir ari specialisti citas, pieméram, «Linux» un
ari specifiskakas, jomas. Ne mazak darba ir ar da-
zadam IT konsultacijam, tiek veikti licencu au-
diti un izstradata nepieciesama dokumentacija.
Mazaks uzsvars paslaik esot likts uz tirdzniecibu
(pieméram, drosibas licencu, tehnikas u.c. “tirgo-
$anu), bet nakotneé, augot ari klientu skaitam un
pieprasijumam péc §ada pakalpojuma, Kristaps
plano $o darbibas atzaru attistit plasak.

Abas frontes pusés

Masdienas gandriz neviens darbs nav iedomia-
jams bez datora, turklat daudzos uznémumos ir
savi IT specialisti un pat veselas I'T nodalas. Kadel
klienti izvélas «<EDAT» pakalpojumus? Kristaps
piekrit, ka masdienas katram ir kaut minimala iz-
pratne par IT lietim, tomér ir daudz dazadu teh-
nologiju un risindjumu, turklat tas nepartraukti
mainds, tapéc noder kompetenta specialista skats.
Pat ja uznémuma ir savi I'T departamenti, dazkart
ir projekti, kur kur ar pasu spékiem var nepietikt
(pieméram, dazadu sistému nomaina), un tad
talka nak «EDAT». Uznémeéji izvélas ekonomeét
lidzeklus, jo cilvékresursi ir viena no dargakajaim
izdevumu pozicijam, bet, nododot $o jomu arpa-
kalpojuma sniedzéjiem, var ne tikai ieekonomét
naudu, bet ari iegat objektivu skatu no malas.
«Drosi vien daudziem ir prieksstats par IT cilve-
kiem ka ciparu galvim, nerunigiem lautiniem, kas
ikdienu vada tumsas telpas starp ducosiem dato-
riem. Tiesa, IT cilvekiem bieZi vien ir probléemas
ar komunikaciju, tie baidas ierosinat, ki uzlabot
procesus. Iesp&jams, ta noticis lidzsingjas nega-
tivas pieredzes dél, jo vini uznémuma vaditdjam
nav spé&jusi pamatot, kadas parmainas ir nepiecie-
$amas un cik daudz lidzeklu tam vajadzés pieskirt.
Iespéjams, tadel, pasu IT cilveki jatas komfortabli
tai vietd, kur ir paslaik, tapéc ir pat ieintereséti
neko jaunu neuzsakt. Turklat viniem biezi vien
trakt kopéjas izpratnes par biznesa procesu va-
dibu un to sasaisti ar tehnologijam. Tapéc musu
uznémums ir ka starpposms §is «parrautis kédes»
aizpildiSanai, jo parzinam abas frontes puses: va-
ram uznémuma vaditdjam saprotami izstastit un
pamatot IT risinajumu nepieciesamibu un izpro-
tam ari biznesa pusi,» Kristaps uzsver sava uzne-
muma plusus.

Skopais maksa divreiz

Vai IT arpakalpojums der jebkuram uznému-
mam? Kristaps skaidro, ka <EDAT» fokusgjas uz
darbu ar klientiem, kuriem ir lidz 100 datoriem.
«Tomer sis apjoms ir diskutéjams, jo tikpat labi
klientam var bat tikai divi datori un viens serveris,

kas var but tikpat stratégiski svarigi ka lielam uz-
némumam, kurs ari grib, lai nerastos nekadu rai-
zu ar IT jautdjumiem,» vins saka.

Kristaps nenoliedz, ka vina parstavétaja biz-
nesa joma ir daudz konkurentu. «Klients izvélas
mus tapéc, ka palidzam risinat problémas: uzla-
bojam, optimizé&jam biznesu, redzam alternativas
iespéjas, ki uznémums var klat konkurétspéji-
gaks, prasmigi izmantojot IT risindgjumus,» saka
Kristaps. Prasmigi planojot IT tehnologijas un
risindjumus, ari uznémuma vaditijam ir jabut
skaidrai vizijai, ki uzpémums attistisies turpma-
kos gadus. «Nepareizi planotas IT lietas var but
liels risks nakotng, jo, noskopojoties vai ignorgjot
kadas problémas, velak var nakties maksat divtik:
ne tikai naudas zina, bet ari ar zaudétu biznesa
poziciju. Musdienas ir iesp&jams sakombinét vis-
dazadakos risinajumus. Visvieglak ir stradat ar
tiem klientiem, kas izprot un izvélas vislabakos
risindjumus, kas, protams, nav 1éti, bet tad gan

bizness strada ka pulkstenis un nav praktiski ne-
kadu galvassapju. Ir pieradijies, ka $ai joma sko-
pais maksa divreiz,» Kristaps atzist.
Dazadi attistibas scenariji

Kristaps, jautits par nikotnes pliniem, atzist,
ka «<EDAT>» ir paredzami dazadi attistibas scena-
riji. Ir iecere apvienoties ar kadu Latvijas program-
mésanas uznémumu, kur§ Sobrid veido IT risina-
jumus Kinas tirgum, tadéjadi Kristapa uznémuma
tehnisko specialistu kompetence tiktu papildinata
ar vél vienu, ne mazak pieprasitu IT jomu. Pla-
nots ari papladinat klientu loku, piedavijot esoso
pakalpojumu klastu ari uznémumiem Marupe.
Tapat ieceréts aktivizét tirdzniecibas jomu, iespé-
jams, atverot interneta veikalu tepat Marupé, ka
ari augt arpus Latvijas robezam. «Musu darba spe-
cifika lauj stradat attalinati, tapéc Baltijas valstis
un Skandinavija ir diezgan reals meérkis,» Kristaps

kal planus. m

Te ir viss
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Paldies visiem, kuri balsoja par $i projekta rea-
lizaciju!

BIEDRIBAS DALIBNIEKI

APMEKLE NACIONALO
BIBLIOTEKU

30. maija vakara biedribas «Marupes uzné-
méji» dalibnieki pulcgjas kupla skaitd, lai kopigi
apmeklétu Latvijas Nacionalo bibliotéku un gida
pavadiba izstaigitu tas plasas telpas. Visiem Lat-
vijas iedzivotajiem $adas ekskursijas pieejamas bez
maksas — izmantojiet iespé&ju, lai apskatitu masu
visu Gaismas pili! Jau julija biedribas dalibnieki
apmeklés jaunatklato Latvijas Nacionalo makslas
muzeju, lai turpinatu izglitoties un iepazitu ievé-
rojamakas Latvijas celtnes.

BIEDRIBAS IESNIEGTAIS
PROJEKTS SANEMIS
ATBALSTU!

Biedriba «Marupes uznéméji» LMT projektu
konkursa bija iesniegusi projektu par velostacijas
izveidi pie Marupes vidusskolas, un tas ir sanémis
atbalstu 2000 eiro apmera.

PROJEKTL KOMKURSS
LMT LATVLIAI

2000,00 €

uuuvs_r.
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Paredzéts, ka stacija sastavés no riepu sikna un
velosipédu remonta stenda. Apkopes stacija bus
staciondra, pieejama velobraucéjiem 24 stundas
diennakti septinas dienas nedéla un veidota ka vi-
des objekts, paredzot tam nepiecie$amos drosibas
standartus, tai skaitd vandalisma gadijumu ma-
zinadanu. leguvéji no projekta bus velobraucgji —
visu paaudzu aktiva dzivesveida piekritéji —, gan
Marupes novada iedzivotaji, gan novada viesi. So-
brid uzsakts darbs pie projekta realizacijas.

TIKSANAS AR MARUPES
NOVADA DOMES VADIBU

Junija sakuma biedribas «Marupes uznéméji»
valdes locekli un aktivisti tikas ar Marupes nova-
da domes vadibu, lai rundtu par diviem aktuiliem

SLUDINAJUMS

Veicam biroja telpu uzkopsanas darbus, ka ari
varam aizvietot jisu apkopéjas atvalinajumu
laika. SIA «Rev.eko uzkopsanas serviss»,

talr. 29850373, reveko@reveko.lv

_Rev.eko

LABIE DARBI

Paldies italu restoranam
«Trattoria da NIKO» par sirsnigo
uznemsanu uznémeéju brokastu

pasakuma!
[ ]

Paldies biznesa augstskolai
«Turiba» par iepazistinasanu ar
jauno biznesa inkubatora
koncepciju un viesmiligo
uznemsanu valdes sédes laika!

Biedriba «Marupes uznéméji»

jautdgjumiem — Uznéméjdarbibas atbalsta konsul-
tativis padomes nolikuma izstradi un Uzpéméju
dienu norisi Marupé. Sanaksme aizritéja veiksmi-
gi, un tika noslégta vienosanas par Uzpéméju die-
nas organizésanu §i gada rudeni; par to informeé-
sim jau ndkamaja laikraksta «Uznémeéju Vestis»
izdevuma septembri.

Par reklamas un sludinajumu
ievietosanu rakstiet vai zvaniet
biedribas koordinatorei
Elinai Gravei:
info@marupesuznemeji.lv
22516333

«Uznémeju Vestis»
Izdevéjs: biedriba «<Marupes uznéméji»
www.marupesuznemeji.lv
Daugavas iela 29, Marupe, LV-2167

Metiens: 7200 eksemplaru
IzplatiSana: kopa ar Marupes novada
pasvaldibas laikrakstu «Marupes Véstis»

Sis izdevums nodrukats ar

BEKER’

GROUP

atbalstu.

PALDIES!

*®
1 P
MARUPES LOGI EZONAS P‘EDAVAJUMS

DROSIBAI

BERNU FURNITURA

Roto

KOMFORTAM |

* Telpas bez insektiem @ Atslégts rokturis - atvérts logs

* Védinasana 24 stundas diennakti @ Aizslégts rokturis - tikai

* Viegla uzstadiana védinasanas rezims

Birojs/Razotne: Mazcenu aleja 43b, Jaunmarupe
+ 37126306633 info@marupeslogi.lv

IZVELIES
STABILITATI

Rimi Marupe aicina darba
kasierus, pardevéjus, pavarus,
maizniekus un citus darbiniekus.

Pievienojies miisu komandai!

Marupég, Daugavas iela 31
Talrunis: 26303929 - veikala vaditajs MES CIENAM m
www.rimi.lv/karjera TAVU IZVELI!

BLIDENES STADU CENTRA MARUPE

1OOD sTAnu vEIDUS

»Marupes stadu centrs®, Braslas iela 20, Marupé
@ 27840382 - Sanita, 26139804 - Marika

Stadaudeetava

lidene

Ziemcietém gada lielaka izvéle un
daudz jaunumu, atlaides = 15%)

Vasaras pukém = 20%

Lapu krimiem = 15%

Tuju un citam akcijam sekojiet
musu majas lapa: www.stadiblidene.lv

Pieprasi taltt www.ruukkijumti.lv

un sanem konsultaciju 2 stundu laika!

Piedavajums spéka

jumta komplektam kopa ar Gdensnotekam

Iidz 31.08.2016.

Elegantais jumta segums
Adamante un udensnotekas

ar 250/0 atlaidi

VARPU VERONIKA
"ROTFUCHS*

GADU GARANTLIA
TUULKI

Jumtam virs
100m?

difazijas pleve

PAR BRIVU!

rUULKI




